
Jornada de nivelamento
Equipe de Gestores

Aula Introdutória + Diagnóstico Inicial
Apresentação do Programa; 
I.A. como ferramenta de apoio: Aula prática;
Apresentação do Glossário.

Com Jonatas Pinheiro e Ludymila Paiva.

Mindset Estratégico do Gestor
Análise SWOT;
Organograma;
Fluxograma (I.A.);
Propósito (Missão, Visão e Valores);

Com Juliana Pascutti.

Modelagem de Negócio e Persona
Mapa de Proposta de Valor (ICP);
Business Canva Model;
O Marketing como ferramenta de sucesso

Com João Pedro Gama, Silvio (Porsche),
Francielle Miranda e Flávio Lima (Dangler).

Financeiro
DRE
Fluxo de Caixa
Metas de Faturamento a partir de dados financeiros
Check list do sistema operacional financeiro..

Com Flavio Augusto.

Planejamento Comercial e Receita
Projeção de  Faturamento X Necessidade de Faturamento
(3 cenários - B.E. + Médio + Ideal).;
Esteira de Serviços;
Avaliar layout de orçamentos.

Com Christiano Nunes.

Funil de Vendas, Pitch e Comunicação
Funil de Vendas e Processos Comerciais
Abordagem do paciente no momento da negociação

Com Samara Avelar e Pedro Iork

Comunicação e Etiqueta Corporativa Empresarial
+ Pitch Estratégico
Como se conectar com o paciente durante toda a jornada;
Posicionamento do Gestor.
Comunicação, (Quiet Luxury), Networking.

Com Samara Avelar e Patrícia Zach

04 de Julho
às 17:00

Hot Seat

01 de Agosto
às 17:00

Hot Seat

22 de Agosto
às 17:00

Hot Seat

03 de Outubro
às 16:00

Hot Seat

30
MAI
17h00

27
JUN
17h00

25
JUL
17h00

15
AGO
17h00

29
AGO
17h00

26
SET
17h00

03
OUT
17h00

*Exclusivo para gestores inscritos no 4° Congresso Nacional BAPS.

CRONOGRAMA


